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Captar leads es una 
necesidad de todas las 
empresas.

Atraer a nuestra clientela e ir nutriéndola poco a poco 
es la estrategia que mejor funciona en el mercado 
actual. 

Al ofrecer contenido relevante y relacionado 
conseguimos que el potencial cliente llegue hasta 
nuestra empresa pudiendo trabajar la relación de 
forma directa.

CONTEXTO

¿Para quién es?

Para aquellos negocios que no quieran depender 
del azar a la hora de comunicarse con su clientela.

Para quienes buscan landing pages versátiles que 
permitan subir a la red el contenido sin necesidad 
de programadores y/o designers pero sin afectar a 
la calidad.



Contar con una herramienta que nos permita 
recoger datos de los inscritos a la vez de 
proporcionarnos un soporte en el que divulgar y 
alojar el webinar. 

DESAFÍO
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Con el objetivo de captar leads para aumentar la base 
de datos, se crea un webinar en el que ofrecer 
contenido relevante para el público. 

El desafío surge cuando buscamos una forma de 
automatizar la entrada de inscritos y el envío del 
webinar a los mismos.

DESAFIO



La solución E-goi Pages elimina la complejidad de 
desarrollar páginas y ponerlas en línea.

SOLUCIÓN



1Paso 1

Crear Landing Page de inscripción para que las 
personas interesadas entren directamente a nuestra 
base de datos.

En la landing page se incluyó un formulario para 
recoger los datos de las personas que se inscribiesen 
en el webinar. La información fue almacenada en la 
cuenta E-goi.
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2Paso 2

Creamos una Thank You page (el vídeo puede ser 
incluido en esta página si queremos) de forma fácil y 
rápida con el editor Drag&drop. 
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3Paso 3

Asociamos la landing page a un autobot que se activaba 
con la inscripción.

Todas las personas que se inscribieron en el webinar 
reciben un e-mail con una CTA que redirige al mismo. 

De forma automática, cada vez que una persona se 
registraba a través del formulario le era enviado un 
email con toda la información para que pudiese asistir 
al evento.  
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Email con CTA para Vídeo



4Paso 4

La CTA dirige a otra Landing Page en la que es 
visualizado el webinar. 

El vídeo fue alojado en otra landing page a la que las 
personas accedían directamente desde el e-mail. 
Conseguimos llevar a cabo todo el proceso sin 
necesidad de modificar nada en nuestro site. 
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Conclusión

Las Landing Pages son un canal importante para 
quienes tienen un site propio, pero también para los 
negocios que no. 

Es posible construirlas sin necesidad de recurrir a 
diseñadores o programadores gracias al editor Drag & 
Drop. Es muy fácil incluir los elementos necesarios y 
también puedes hacer uso de plantillas dirigidas a las 
principales áreas de negocio.

Al estar integrados en una plataforma de 
automatización permiten al usuario captar al lead y 
comenzar el proceso de nutrición.



¿Quieres captar más leads 
para tu empresa?

Si ya tienes cuenta en E-goi, sólo tienes que hacer login y 
seguir el paso a paso. Si todavía no tienes cuenta...

CREA AQUÍ TU CUENTA GRATIS »

https://login.egoiapp.com/signup

