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Redes sociais como montra

Use as redes sociais de forma estratégica, para 
transformar visitantes em clientes.

As redes sociais são canais que têm permitido às marcas 
terem maior visibilidade mas, sem uma estratégia, não 
será possível transformar todo o esforço envolvido na 
produção de conteúdos para aumentar a rede de 
seguidores e transformá-los em clientes fiéis.

CONTEXTO
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Para quem é?

Para as empresas / pessoas que desejam aproveitar o 
link do perfil do Instagram de forma estratégica.

Para aquelas pessoas que desejam comunicar com os 
seus seguidores sem depender dos algoritmos do 
Instagram, transformando-os em leads e clientes.



Baixa conversão no Instagram, 
apesar de ter muitos seguidores / 
interações

DESAFIO
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O Instagram tornou-se a rede social favorita em todo o 
mundo. Ter um bom perfil é fundamental, pois 
conseguimos criar uma comunidade de seguidores que 
fará parte da marca. 

Não podemos esquecer, no entanto, que este perfil tem 
que responder a uma estratégia e que deve ser apenas 
o início de outros tipos de comunicação com o 
consumidor.

DESAFIO
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Porquê?

O alcance das redes sociais é limitado por algoritmos 
complexos que às vezes não atingem todos os 
seguidores com uma mensagem importante.

Ter uma base de dados que possamos controlar oferece 
nos muito mais garantias de que o que queremos 
comunicar será, efetivamente, entregue ao nosso 
público.



Converta seguidores do Instagram em 
leads aproveitando o link do perfil

SOLUÇÃO
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Passo 1

Criamos uma Landing Page baseada num dos modelos 
prontos a usar do “Perfil Social” do E-goi.

Nesta landing page temos mais liberdade para colocar 
diversos links, imagens, vídeos, formulários ... Ou seja, 
aproveitar a visita do utilizador e mostrar tudo o que 
queremos que ele saiba.
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Passo 2

Adicionamos uma foto e uma descrição relevante.
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Passo 3

Incluímos um formulário de registo para captar os 
contactos dos seus seguidores e poder começar a 
comunicar com eles diretamente.
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4Passo 4

Adicionamos diversos links que levam a outras 
landing pages criadas no E-goi onde sejam 
mostrados diversos aspectos da marca. 

Neste caso, a marca não possuía site próprio, mas 
os links podem ser também direcionados para o 
nosso website, caso tenha um.
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5Passo 5

Colocamos o link no perfil do instagram, 
conseguindo ultrapassar esta limitação do 
Instagram e aumentar tráfego e leads em 
plataformas controladas por si.

www.link.com
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Conclusão

Uma pequena empresa com ou sem site pode 
aproveitar o link da biografia do Instagram e alcançar 
diversos objetivos: tornar-se conhecida, anunciar 
produtos, captar potenciais clientes / leads   através de 
pedidos de contacto, aumentar o tráfego no seu próprio 
website... E sem ter necessidade de grandes 
investimentos ou conhecimentos técnicos.

Esta landing page, por estar integrada ao ecossistema 
E-goi, permitiu-nos utilizá-la posteriormente para 
diversos fins, como campanhas ADS ou a divulgação via 
email, web push ou smart SMS.



Deseja captar mais leads 
para o seu negócio?

Se já tem uma conta E-goi, basta fazer o 
login e seguir o passo a passo. Se ainda não 
tem uma conta ...

CRIE A SUA CONTA GRÁTIS »

https://login.egoiapp.com/signup

