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Introducao

Saber o que é e em que consiste o Marketing de Afiliados, € apenas o primeiro passo no
trajeto de um novo Empreendedor. E apenas o topo do Iceberg.

Tornar-se um Afiliado Profissional, obriga-o a conhecer alguns conceitos, saber aplicar varias
técnicas e a dominar algumas ferramentas.

Para que ndo fique assustado com o que o espera, neste Ebook, iremos abordar de uma
forma resumida e simples, tudo aquilo que um Afiliado necessita saber antes de comecar a
sua jornada.

Seria impossivel detalhar todos os tépicos com uma grande profundidade, por isso, vamos

comecar de uma forma mais acessivel e superficial, para que no futuro possamos
pormenorizar cada um destes pontos e transforma-lo num Afiliado de Sucesso!

E-GOI - MULTICHANNEL MARKETING AUTOMATION WWW.E-GOI.COM



TUDO O QUE UM AFILIADO DE SUCESSO NECESSITA SABER 3

Afiliado de
Sucesso
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Nichos
de mercado

Um dos erros mais comuns para quem esta a comecar a trabalhar como Afiliado, é ndo focar
em nichos.

Muitos dos que decidem comecar a sua jornada como Afiliado, pensam que quanto maior for
a audiéncia potencial, maiores as probabilidades de conseguir vendas. Com isso, o Afiliado
acaba por tentar vender tudo, para todo o mundo. E isso, ira gerar zero resultados.

Um dos fatores mais importantes para o sucesso de Afiliados de Topo, € a escolha dos nichos
em que vao atuar. Este é o primeiro e talvez o mais importante passo para quem esta

iniciando esta sua jornada.

Os nichos que vocé identificar antes de comecar a sua jornada, serdo os mercados em que
vocé ira atuar e que trardo para vocé o tao esperado sucesso, dai a sua grande importancia.

Fizemos inclusivé um webinar sobre este tema. Veja-o0 aqui >>

Em seguida, iremos falar sobre como procurar o nicho ideal para vocé e quais as vantagens
de trabalhar com micro-nichos, porém, para que possa entender como funciona esta questao
dos Nichos, vocé precisa entender alguns conceitos, como Nicho e Micro-Nicho.

O que é um Nicho?

Nicho é o segmento de mercado em que o Afiliado ira atuar. Cada nicho é formado por uma

audiéncia com uma certa caracteristica(s), interesse ou objetivo e por isso, quem pertence a

esse nicho, tem uma maior apeténcia para comprar produtos relacionados com esse mesmo
nicho.

Estes nichos, apesar de serem apenas uma parte de um mercado maior, sdao também
bastante abrangentes. Um bom exemplo de nicho é: Carros (exemplo ficticio, sem qualquer
estudo de mercado)

Se vocé tiver interesse em trabalhar o mercado dos veiculos motorizados, trabalhar neste
nicho ira focar nas pessoas que procuram carros, excluindo quem procura outro tipo de
veiculos.

Claro que, mesmo focando nos carros, o mercado continua demasiado abrangente e muitas
pessoas que irdo ver os carros que vocé divulga, ndo se vao interessar pelos modelos que
vocé |hes ira tentar vender. Assim sendo, podemos afunilar mais a oferta, por exemplo: carros
de luxo.
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Agora sim, apesar de ser ainda um nicho bem grande, ja é bem mais especifico. Claro que
com isto, reduzimos a dimensdo do mercado potencial, mas temos a certeza de que quem
chega até nds, estara a procura exatamente daquilo que nos temos para oferecer.

O que é um Micro-Nicho?

Um Micro-Nicho, é nada mais, nada menos, do que uma pequena parte de um nicho maior.

Usando como exemplo, o nicho dos Carros de Luxo, poderiamos filtrar ainda mais o nosso
publico, como por exemplo: Carros de Luxo Americanos, Carros de Luxo Descapotaveis,
Carros de Luxo Blindados, entre outros...

Quanto mais afunilar a sua audiéncia, menor ela vai ser, porém, sera o publico ideal para o
produto que vocé vende como Afiliado, resultando numa taxa de conversdo bem superior,
trazendo um retorno maior ao seu investimento, seja ele em esforco, tempo ou dinheiro.

Como identificar o Nicho ideal?

Antes de mais, deixe-me esclarecer: Nao existe nicho ou micro-nicho perfeito!

Enquanto houver pessoas no mundo e internet para procurar as coisas que necessitam, irdo
haver sempre micro-nichos rentaveis. Um bom micro-nicho, é aquele que reline uma série de
caracteristicas (ndo necessariamente todas):

e Audiéncia grande (mesmo sendo bastante especifico)

e Pouca concorréncia

e Volume de procura no Google

e Existirem comunidades nas redes sociais

e Produto de compra recorrente (para obter varias comissdes com uma s6 venda)
e Produtos com margem de lucro grande (com uma % de comissao maior)

e Ndo ser moda temporaria (lembre-se que esta a trabalhar para o longo prazo)

e Ser um tema que vocé domina ou que possa aprender

Como encontrar o Nicho ideal?

Uma das formas mais comuns que os Afiliados utilizam para identificar um nicho ou
micro-nicho rentavel, é através do volume de pesquisas no Google sobre esse tema, porém,
fazer apenas isso, acaba por ser bastante redutor.

Esse era sem duvida, o melhor método de o fazer durante os anos em que nao existiam redes

sociais. De qualquer forma, tal como falamos antes, existir um volume consideravel de
pesquisas no Google sobre esse tema, é altamente recomendado.
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Para saber qual o volume atual de pesquisas e qual a tendéncia de crescimento desse volume
de pesquisa, pode utilizar o Google Keyword Planner e o Google Trends.

Fazer pesquisas nas redes sociais, € igualmente importante. Uma das ferramentas que o
Afiliado pode utilizar, é a ferramenta de criagdo de Audiéncias no Facebook. Com ela, pode
filtrar o publico com base nos dados demograficos, geograficos e por interesses. No final, a
ferramenta dara ao Afiliado uma dimensdo dessa audiéncia, dando uma ideia da dimensao
do mercado potencial nessa rede social.

Caso o Afiliado esteja interessado em divulgar produtos ou servi¢os para 0 mercado
empresarial (B2B), o Linkedin tem uma ferramenta semelhante a do Facebook, onde podera
segmentar a audiéncia com base na sua localiza¢do e funcdo profissional, entre outros dados.

Conteudo

Identificado o nicho / micro-nicho em que vai atuar, assim como o(s) produto(s) que vai
divulgar, o Afiliado esta pronto para produzir o conteldo necessario para gerar as tao
esperadas vendas.

Existem diversos tipos de conteudo diferentes, com as suas vantagens e desvantagens. Tal
como nos nichos, ndo existe o conteudo perfeito, porém, existe sim conteddos que se
ajustam mais ao tipo de Afiliado e Nicho. Se o Afiliado ndo se sente a vontade para estar em
frente a uma camera, entdo talvez um testemunho em formato de video, ndo sejam o
conteudo ideal para ele...

Para entender melhor esta questao do conteudo, é importante saber distinguir entre Tipo de
Contetido e Formato de Conteudo, isto porque o mesmo Tipo de Conteudo, pode ser
produzido em varios Formatos diferentes, dependendo dos canais que o Afiliado utiliza para
divulgar os seus produtos.

Tipos de Conteudo

Ao longo dos anos, os Afiliados tém tirado partido de uma grande variedade de Tipos de
Conteudo, porém, podemos destacar aqueles que mais resultado tém trazido:

e Comparativo

e Review
e Tutorial
e Curso

e Desconto

e Testemunho
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Formato de Conteudo

Independentemente do tipo de contetdo que o Afiliado escolheu, este pode ser produzido
em varios formatos diferentes. Alias, os Afiliados de Topo, sabem que cada formato tem as
suas vantagens, por isso, acabam por produzir o mesmo conteudo em varios formatos
diferentes desenvolvendo-os para os canais de distribuicdo mais adequados a cada um.

e PostdeBlog
e Ebook

e Video

e Desconto

e Imagem
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Ferramentas
de trabalho

Como qualquer outra atividade profissional, quem pretende empreender como Afiliado, vai
necessitar de algumas ferramentas de trabalho.

Quem esta agora a dar os seus primeiros passos neste mercado, provavelmente ndo tem
uma capacidade de investimento para contratar as ferramentas necessarias, mas felizmente,
a grande parte delas oferece as suas funcionalidade de forma gratuita, pelo menos para os
primeiros tempos, em que o nivel de utilizacao ainda é baixo. Muitas delas, para além de
terem planos gratuitos (apesar de limitados), também agregam varias funcionalidades Uteis
para um Afiliado na mesma ferramenta, o que facilita muito o seu trabalho e evita que o
Afiliado utilize um montdo de ferramentas diferentes e que ainda tenha que se preocupar
com a integracao e implementacdo de todas elas.

Com essa poupanga, o Afiliado pode focar o seu investimento (o pouco que tiver), naquilo que
é mais importante: gerar resultados.

Kit gratuito para um Afiliado

e Sistema de Site/blog (Wordpress)

e Analise de Trafego e Keywords (Google Analytics,
Google Trends e Google Keyword Planner)

e Paginas e Perfis Sociais (Facebook, Linkedin, Instagram,
Twitter)

e Automacdo de redes sociais (IFTTT)

e Captura de Leads, Autoresponder e Webpush (E-goi)

e Medicdo de cliques (Bitly)

Este kit de plataformas e ferramentas essenciais para um Afiliado constituem a base de
trabalho para a sua jornada, no entanto, ndo é o facto de um Afiliado possuir e dominar todas
estas ferramentas, que os resultados vdo comecar a surgir como por magia.

A maioria dos programas de Afiliacdo obrigam a que vocé tenha a capacidade de gerar
trafego através de um link de Afiliado personalizado para vocé e por isso, independentemente
da ferramenta que vocé usa, o importante € ndo s6 conseguir gerar esse trafego, como
conseguir que esse trafego seja de qualidade para que converta em vendas.
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Distribuicao de conteudo e
Geracao de Trafego

Com o conteudo produzido, € hora de comecar a coloca-lo a frente das pessoas do
micro-nicho que definiu.

Por esta altura, vocé ja devera saber onde se encontram essas pessoas, quais 0s seus
interesses e portanto, agora é comecar a partilhar esse conteudo, seja através de métodos
organicos ou impulsionando-o com anuncios nas redes sociais e motores de busca.

Trafego Organico Vs Pago

Tal como mencionamos acima, quem pretende dar os seus primeiros passos no Marketing de
Afiliados, provavelmente ndo tera a disponibilidade de investir em anuncios pagos de forma a
gerar 0s primeiros resultados.

Contudo, mesmo que seja esse 0 seu caso, é muito importante ter conhecimento do que é
possivel fazer, até porque tenho a certeza de que quando tiver a capacidade para investir, ird
com certeza preferir fazé-lo.

Antes de avancar, é importante que perceba trés coisas muito simples:

1- Gastar dinheiro em anuncios nao é uma despesa, mas sim um investimento! O dinheiro
investido trara sempre retorno e se os anuncios forem bem trabalhados, pode trazer um bom
lucro para o Afiliado. Mais a frente iremos abordar este topico com mais detalhe.

2- Trabalhar apenas trafego Organico, exige do Afiliado um investimento enorme de tempo e
esforco, demorando muito mais para comecar a gerar algum tipo de resultado. Tudo na vida
tem um custo, mesmo que nao seja monetario....

3- Como em qualquer outra atividade na vida, existem 3 coisas que todos desejam:

1. Serrapido
2. Ser facil

3. Ser econdmico

O problema é que apenas pode escolher 2 delas! Se quiser resultados rapidamente e com
facilidade, nunca o ira conseguir de forma econdmica. Por outro lado, se ndo quiser investir
tempo nem dinheiro, terd que ter a consciéncia de que nunca sera facil.

Vamos entdo ver o que distingue os trafego organico do trafego pago e de que forma pode
alcancar cada um deles.
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Trafego Organico

Este é o tipo de trafego mais valioso e mais desejado por um Afiliado. O trafego organico, é o
conjunto de todas as visitas ao seu site (ou ao site do produto que o Afiliado promove), em
que o Afiliado ndo teve de pagar diretamente para as obter.

Por ser um trafego sem custo direto, qualquer venda que resulte dessas visitas, tera 100% de
lucro para o Afiliado. Dai, ser o tipo de trafego que mais atrai os empreendedores digitais.

Apesar de ser o mais desejado, é também o mais dificil de obter.

Conseguir visitas no site ou seguidores nas redes sociais de forma organica, requer um
investimento muito grande de tempo, dedicagdo. Em alguns casos, pode até necessitar de
muito conhecimento técnico ou de algum investimento monetario (no caso do SEO),
principalmente se estiver a trabalhar em um nicho ou micro-nicho com grande concorréncia...

SEO

A Otimizac¢do para Motores de Busca (em inglés SEO), é a “arte” de otimizar o seu site para
aparecer, na melhor posicdo possivel, quando alguém pesquisa uma determinada palavra ou
expressdo (keyword) em um motor de busca (geralmente no google).

Conseguir alcancar uma boa posicao no Google para a Keyword certa, € ouro para quem
trabalha com Marketing de Afiliado, porém, € uma das coisas mais dificeis de atingir. A
posicao que o seu site conquista no Google, depende de muitos fatores, como a velocidade
de carregamento do site, tempo de permanéncia na pagina, conteddo otimizado, antiguidade
da pagina/site, concorréncia para a mesma keyword, e muitos outros...

Isto, € algo bem dificil de conseguir, principalmente se estiver a tentar uma boa posicao para
uma keyword que tenha uma grande quantidade de pesquisas. Contudo, se o conseguir
alcancar, vera uma boa quantidade de visitas ao seu site, completamente gratuitas e de
grande qualidade, pois quem chega ao seu site, esta a procura de uma soluc¢do para um
problema especifico e o que vocé oferece, é essa mesma solucao.

Para além de ser o mais dificil, este é também o trafego que mais tempo demora a ser
conquistado...

Redes Sociais

Seja qual for o nicho ou micro-nicho que vocé trabalhe, uma coisa é garantida: Quem vai
procurar e eventualmente comprar o que vocé esta a divulgar, sdo pessoas! E onde estao as
pessoas? Nas redes sociais!
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Quem trabalha com Marketing de Afiliados necessitara obrigatoriamente de ter uma
presenca nas redes sociais, seja para compartilhar os seus conteudos, crescer a sua base de
seguidores ou até mesmo fazer anuncios pagos (sobre os quais falaremos mais a frente).

Este é o topo (e por vezes também o meio e fundo) do funil de vendas de qualquer empresa
ou Afiliado. E através das suas redes sociais que a grande maioria das pessoas o vai conhecer
e acompanhar o seu trabalho. E o local perfeito para compartilhar o seu contetido mais
educativo e interessante, pois quem esta nas redes sociais, estda com uma disponibilidade
maior para consumir precisamente este tipo de conteudos.

Se o site/produto que o Afiliado esta a divulgar, tiver um blog que aceite o link de Afiliado
(permite que os afiliados gerem trafego para o blog da empresa), esta é a melhor
oportunidade para compartilhar os artigos do blog da empresa, com o cédigo de Afiliado.

Contudo, tal como faldamos antes, ndo é facil crescer a audiéncia de uma Fanpage de forma
totalmente gratuita. Ird necessitar investir muito tempo e esfor¢o para o conseguir. Faca
parcerias com outras fanpages para que compartilhem os seus conteudos. Podera conseguir
0s seus primeiros seguidores dessa forma.

Se o produto que o Afiliado divulga, for direcionado para o consumidor final (B2C), as
melhores redes sociais, continuam a ser o Facebook e Instagram, porém, se o produto é
direcionado para empresas, talvez a melhor rede social seja mesmo o Linkedin. Apesar desta
distincdo, nunca se esqueca que mesmo as empresas sao geridas por pessoas e essas
pessoas também estdo no Facebook e Instagram... Por isso, ndo deixe de trabalhar TODAS as
redes sociais!

Grupos

Outra forma de conseguir os primeiros resultados sem necessidade de investir dinheiro, é
participar em grupos de discussado. Sejam grupos no Whatsapp, Facebook, Linkedin, forums
ou outros, geralmente estes estao divididos em temas especificos, portanto, vocé pode
procurar os que estdo diretamente relacionados com o seu nicho.

Apesar de este ser um bom método para encontrar pessoas com potencial interesse nos
produtos ou servicos que o Afiliado esta divulgando, isso ndo significa que o Afiliado deve
entrar nos grupos e comecar a disparar os seus links de Afiliado. Isso tera apenas um
resultado: a expulsao do grupo!

Trabalhar Marketing de Grupos, significa entregar contetdo educativo e relevante para os
membros, participar ativamente nas discussdes e ajudar todos os participantes nas duvidas e
problemas que vao colocando. Esta técnica é na verdade, um trabalho para criar a sua propria
autoridade no tema do grupo e depois sim, mais tarde, e sempre que for relevante, falar
sobre os seus produtos.

Mais tarde, ap6s ganhar esse estatuto de especialista, pode criar o seu proprio grupo nas
redes sociais. Esta é uma 6tima forma de manter o contato com a sua audiéncia,
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principalmente neste momento em que o alcance organico das fanpages estd em queda. Ser
o Administrador de um grupo, também |he permitira controlar aquilo que é discutido,
mantendo uma qualidade de conteudo elevada.

Este método, tal como todos os outros métodos organicos, apesar de ser extremamente
econdmico, necessita de muito tempo e dedicacao para comecar a gerar algum resultado.
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Trafego Pago

Esta é uma soluc¢do para quem procura resultados imediatos, sendo que pode ser trabalhado
em paralelo com as técnicas de trafego organico que falamos anteriormente.

Se o Afiliado tiver disponivel um or¢amento para investir em compra de trafego e se nao tiver
paciéncia nem tempo para esperar que os resultados organicos comecem a dar frutos, tem
sempre a opg¢ao de realizar anuncios para gerar visitas ao site do produto que esta a divulgar,
ou para o artigo do seu blog, onde convencera os seus visitantes a comprar o dito produto.

Uma outra vantagem deste tipo de trafego, é que o Afiliado ndo necessita obrigatoriamente
de desenvolver e manter um site/blog proprio, podendo limitar-se a gerar trafego para o site
do produtor, através do seu link de Afiliado.

Caso opte por trabalhar exclusivamente com este método e quiser também fazer anuncios
em redes sociais (Facebook, por exemplo) o Afiliado ird sempre necessitar de criar uma
fanpage para fazer os anuncios, no entanto, o nimero de seguidores da pagina ja ndo é tao
fundamental.

Anuncios Google

Adwords

Comecemos pelo mais importante de todos. Os anuncios do Google Adwords, sdo os que
mais conversdes trazem a qualquer Afiliado, isto porque, sdo apresentados com base em
pesquisas no maior motor de busca do mundo.

Estes anuncios sao particularmente interessantes porque sao apresentados exatamente a
quem procura uma determinada solu¢do para um problema especifico.

Se o Afiliado vende sapatos para homem e existe uma pessoa que procura precisamente
sapatos para homem, entdo, esta € uma oportunidade de ouro para o Afiliado!

Essa € a beleza dos anuncios do Adwords. Eles aparecem a frente da pessoa certa, no
momento certo.

O melhor destes anuncios, é que o Afiliado s paga pelos cliques que o seu anuncio recebe,
ou seja, o afiliado tem a garantia de que s6 paga pelos leads que efetivamente veem os
produtos que esta a divulgar.

Em termos de funcionamento, € muito simples e em formato semelhante ao de leildo. O
Afiliado cria o seu anuncio (ou varios anuncios diferentes), definindo o texto que pretende
apresentar e o link da pagina do produto (com o seu cédigo de afiliado). Depois, basta definir
qual o maximo que esta disposto a pagar por cada clique e qual o orcamento maximo que
pretende gastar. E portanto, um sistema muito intuitivo e com muito controle por parte do
Afiliado.
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Apesar de este ser o tipo de anuncio com maior taxa de conversao, existem alguns problemas
que devem ser tidos em consideragao:

e Concorréncia alta;
e Limitado ao numero de pesquisas que sao feitas;
e Muitos programas nao permitem que os seus Afiliados facam este tipo de anuncio;

Por ser um dos tipos de anuncio mais utilizado, existem inUmeros materiais gratuitos na
internet, para que qualquer pessoa consiga aprender a utilizar a plataforma.

Display

Para além de anuncios nos resultados das buscas, a Google fornece um segundo tipo de
anuncio: Anuncios Display.

Ao contrario do Adwords, estes anuncios ndo aparecem em forma de texto a quem pesquisa
por alguma keyword, mas sim em forma de banner, para quem entra em algum site que
tenha esse tipo de anuncio da Google (Adsense).

Apesar de ser um tipo de anuncio bastante Util, principalmente para quem faz anuncios de
retargeting (a explicagdo sobre estes anuncios nao sera abordada neste ebook), ndo tem o
nivel de relevancia que os anuncios do Adwords tém.

Este € um tipo de anuncio, que para gerar bons resultados, tem de ser utilizado de forma
mais avancada, por Afiliados ja com uma larga experiéncia no mercado.

Anuncios Redes Sociais

Tal como ja falei anteriormente, se vocé pretende gerar vendas, tem que estar presente onde
as pessoas estdo: nas redes sociais!

Para ndo tornar este capitulo demasiado longo, vamos focar apenas nas maiores redes para
B2C e B2B.

Facebook/Instagram/Messenger (Facebook Ads)

O universo Facebook, que inclui ndo sé o proprio Facebook como o Instagram e Messenger
(também detém o Whatsapp, mas para ja, ainda ndo é possivel fazer anincios nessa rede...),
permite a qualquer Afiliado anunciar para quase qualquer tipo de pessoa.

Estas redes em conjunto, detém uma enorme porcentagem de usuarios de redes sociais e

permite segmentar os seus anuncios baseado numa infinidade de critérios, ndo sé
demograficos, como também geograficos e baseado nos interesses dos usuarios.
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Este é o cenario ideal para qualquer Afiliado, independentemente do produto/servi¢o que
promove.

Tal como o Google, o Facebook fornece um painel de gestdo de anuncios bem intuitivo e
completo, ndo sé para criar, como também para gerir os seus anuncios. O formato do proprio
anuncio, é também muito flexivel, podendo ser de video, imagem, entre outros. A plataforma
ajuda ainda a criar os anuncios baseados nos objetivos que o Afiliado pretende atingir.

Também como no caso do Adwords, por ser um tipo de anuncio bastante popular, existe um
montdo de materiais educativos gratuitos que o Afiliado pode recorrer para aprender como
dar os seus primeiros passos.

Estas redes sociais, sdo perfeitas ndo s6 para quem divulga produtos direcionados para o

consumidor final (B2C), mas também para ferramentas profissionais (B2B), isto porque tal
como falamos antes, as empresas sao formadas por pessoas e essas pessoas estdo nestas
redes sociais.

Linkedin

O facto do Linkedin ser a maior rede social para profissionais, torna-a extremamente util para
guem pretende anunciar produtos/servicos direcionados para empresas.

O Linkedin também possui uma ferramenta de cria¢do e gestdo de anuncios, sendo que
devido ao seu perfil profissional/empresarial, o custo dos anuncios é mais elevado do que no
Facebook, porém, para quem tem o seu nicho no mundo empresarial, este é o local perfeito
para promover o seu produto.

Tal como no Facebook, os anuncios podem ter varios formatos, sendo que pode também
anunciar também através do envio de mensagens privadas...

Anuncios Nativos (Native Ads)

Ao contrario dos anuncios anteriormente mencionados, que ja sao conhecidos ha muito
tempo, os Native Ads sao uma solucao mais recente e sao ideais para quem pretende divulgar
conteudos de blog (do préprio afiliado ou do produtor, caso permita).

Para quem ndo conhece, os Native Ads, sdo uma espécie de “artigos sugeridos” que aparecem
geralmente em sites de noticias ou grandes portais de conteddos, a meio ou no final de cada
artigo. Se o Afiliado tiver algum conteudo no seu blog que pretenda divulgar, pode fazé-lo
através deste tipo de plataforma (ha varias no mercado). Isto ira gerar trafego nos artigos que
esta a divulgar, bastando depois que esse seu artigo consiga convencer os visitantes a
converter-se em clientes dos produtos/servicos que esta a divulgar.

Se a empresa/produto/servico que vocé esta a divulgar permitir a utilizacao do seu link de

Afiliado para os posts do blog deles (como no caso do E-goi), vocé podera tirar partido deste
tipo de anuncio, gerando trafego para esses artigos do blog deles.
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O problema, esta na limitada capacidade de segmentacdo. Pode selecionar a categoria mais
apropriada para o seu conteudo (tecnologia, saude, etc...), excluir o seu conteudo de alguns

portais e pouco mais... O trafego gerado por este tipo de anuncio, nunca sera tao qualificado
como nos restante tipos de publicidade.

O preco, também ndo é muito convidativo e por isso, pode acabar por gastar uma grande

quantidade de dinheiro, por bastante trafego, mas sem que isso resulte naquilo que é o mais
importante: vendas!
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Conclusao
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Agora sim, esta pronto a iniciar a sua jornada de Empreendedorismo Digital!

Se chegou até aqui, ja deve ter uma ideia geral de tudo aquilo que é necessario saber para se
tornar um Afiliado e caminhar em dire¢ao ao sucesso.

Apesar de termos abordado os varios topicos que envolvem o Marketing de Afiliados, é
fundamental que consiga aprofundar o seu conhecimento em cada um dos temas que foram

abordados e comecar a pér em pratica tudo o que aprendeu.

Fique atento ao seu email, pois este e muitos outros materiais deste tipo ja se encontram a
caminho!

Pronto para o Sucesso?

Entao junte-se aos milhares de Empreendedores Digitais do
Programa de Afiliados E-goi!

CONHECER PROGRAMA »
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